2005

Sales Force Effectiveness Survey
— China 2005

=y
EMET COMSLLTING

% ¥ ¥ Wel




’ " SFES

SFES

3-6

(L .’r
EMET CONSLLTHG

% ¥ ¥ Wel







/ _“HAY 29

Hay Group

20

HAY

[1] HAY ”
/

2003-2004
2004-2005
9
2005-2006

ENKT CONSULTING
% ¥ ¥ Wel



STES —




SFEC

EMET COMSLLTING

% ¥ ¥ Wel









:_-_a;.

EMET COMSLLTING

% ¥ ¥ Wel

v




021-54892277-325
0755-8386/7/454

=14
EMKT CONSULTMNG

% ¥ ¥ Wel



HAY G ROU P www.hapgroup.com )

Hay Group 1943

78 IBM “ 500 ”
Hay Group 50 35
8 Hay Group
Group 70
60 Hay Group

www.emkt.com.cn )

2001 “ ”
GROUP*2005 ”

Ay .’r
EMET CONSLLTHG

% ¥ ¥ Wel

43

Hay Group
Hay

HAY


http://www.hapgroup.com/
http://www.hapgroup.com/

WW.HAYGROUP.COM

WWW.EMKT.COM.CN

021-54892277-325

EMET COMSLLTING 0755'83867454
=W T iE



http://www.emkt.com.cn/

	2005销售竞争力调研Sales Force Effectiveness Survey— China 2005
	“销售竞争力调研”（SFES）受益组织/企业
	什么是“销售竞争力调研”？ 在通常的企业中，在发现问题后，直接就解决问题，而忽略了一个重要的环节——“分析问题”，这也是企业常常出现很多问题，而又无法得以真正解决的原因，而销售竞争力调研，就是帮助企业关注“分析问题”……
	SFEC帮助您关注以下领域：
	应用说明举例：某物流公司A
	应用说明举例：某物流公司A
	调研收获
	关于HAY GROUP（ www.hapgroup.com ) Hay Group于1943年在美国费城成立，是一家全球性管理咨询公司，在全球43个国家设有78个办事处。包括IBM、联合利华等众多“世界500强”在内的全球知名正在使用

